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· Bestimmen Unternehmen ihre Verkaufspreise und Preisuntergrenzen von Produkten
· Dient Handelsunternehmen als Grundlage für Preisberechnung und Preissetzung
· Aufteilung in 3 Bereiche: Bezugskalkulation, Selbstkalkulation und Verkaufskalkulation
· Je nach Marktsituation und was gegeben oder gesucht ist, gibt es verschiedene Arten:
· Vorwärtskalkulation
· Rückwärtskalkulation
· DifferenzkalkulationVerkaufskalkulation
Selbstkostenkalkulation
Bezugskalkulation
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