Aufgabe 1
Die IT-System GmbH bietet die neue Hardware für das Callcenter zu einem Kaufpreis von 60.000,00 € an und unterbreitet wunschgemäß folgende Finanzierungsvorschläge. Die Stadtwerke Hagenstadt GmbH beabsichtigt das Eigentum an der Hardware zu erwerben.
Kredit	Leasing
	Zinssatz p.a.
	5 %
	
	Monatliche Leasingrate vom Kaufpreis
	2,1 %

	Laufzeit
	4 Jahre
	
	Laufzeit
	48 Monate

	Tilgung pro Jahr
	15.000 €
	
	Kalkulierter Restwert
	15.000 €

	Die Kreditrate (Zinsen + Tilgung) wird jeweils am Ende eines Jahres fällig.
	
	Die Hardware kann von der Stadtwerke Hagenstadt GmbH zu diesem kalkulierten Restwert nach Ablauf des Leasingvertrags gekauft werden.



Stellen Sie die Gesamtkosten der Kreditfinanzierung und des Leasings mit anschließendem Kauf in einer übersichtlichen Aufstellung dar.
Ermitteln Sie
· für die Kreditfinanzierung für jedes Jahr die Restschuld am Jahresanfang, die Zinsen p.a., die Tilgung p.a. und die Kreditrate p.a.
· für das Leasing die monatliche Rate
· abschließend die Differenz zwischen den beiden Finanzierungsmöglichkeiten.
Hinweis: Steuerliche Aspekte bleiben unberücksichtigt.

Aufgabe 2
Die Knüllermilch GmbH möchte neue Server für die Filiale in München anschaffen und bittet Sie in der Frage der besten Finanzierungsvariante um Beratung.

a) Der Kunde hat bereits von sich aus mehrere Kaufangebote sowie Angebote von Miet- und Leasinggesellschaften eingeholt. Das günstigste Kaufangebot kommt von Anbieter A. Demnach würde die neue Serverlandschaft 20.000 € kosten, die Abschreibungszeit würde linear durchgeführt und vier Jahre betragen. Der Anbieter B ist die günstigste Vermietungsgesellschaft. Seine Mietgebühren betragen bei einem Vierjahresvertrag 700 € im Monat.

Ermitteln Sie
1) welche Auszahlungen pro Angebot im ersten Jahr entstehen.
2) welcher Aufwand pro Angebot im ersten Jahr entsteht.
3) welche Auszahlungen pro Angebot nach vier Jahren entstehen.
4) welcher Aufwand pro Angebot nach vier Jahren entsteht.

b) Auf dem Kaufangebot von Anbieter A ist vermerkt, dass es „freibleibend" ist. Erläutern Sie dem Kunden die Bedeutung des Zusatzes im Angebot und beschreiben Sie, welche Konsequenzen dies für eine Bestellung bei diesem Anbieter hat.

c) Der Anbieter A hat zu seinem Kaufangebot auch ein ergänzendes Leasingangebot nachgeliefert und vorgeschlagen, dass die monatlichen Leasinggebühren 2 % der Kaufsumme betragen sollen, bei einmaligen Anschaffungskosten von 5.600 €, zahlbar mit der ersten Leasingrate. Ab welcher Nutzungsdauer wäre der Kauf günstiger?
d) Die Entscheidung zwischen Kauf, Leasing oder Miete fällt nicht nur anhand von Liquiditäts- und Aufwandsabwägungen. Nennen Sie je zwei Vor- und Nachteile zum Kauf, Leasing und zur Anmietung eines Servers.

Aufgabe 3
Die S&T GmbH plant eine Aktualisierung ihrer IT-Infrastruktur. In diesem Rahmen soll ein Finanzierungsvergleich durchgeführt werden.
a) Der Anlagewert der alten IT-Anlage beträgt 50.000,00 €, der durch Verkauf bei der Finanzierung gegengerechnet werden kann.
Für die neue IT-Anlage liegt Ihnen ein Angebot der IT-Systemhaus GmbH in Höhe von 350.000,00 € vor. Zur Finanzierung liegen folgende Angebote vor:

Kreditfinanzierung
Zinssatz:	7 % p.a. (Zahlung der Zinsen in einem Betrag am Ende der Kreditlaufzeit, Zinseszins ist nicht zu berücksichtigen)
Laufzeit:	4 Jahre
Tilgung:	zum Ende der Laufzeit

Leasing
Monatliche Leasingrate:	8.000,00 €
Laufzeit:	48 Monate
Kaufpreis bei Übernahme der Anlage:	65.000,00 €

Ermitteln Sie die Finanzierungskosten beider Angebote ohne Zinseszinsberechnung. Der Rechenweg ist anzugeben.
b) Zur Auswahl der besten Finanzierung sollen zwei Varianten anhand der genannten Sachverhalte miteinander verglichen werden.
Ergänzen Sie die Tabelle, indem Sie in die Felder ein „ja“ eintragen, wenn der Sachverhalt zutrifft und ein „nein“, wenn er nicht zutrifft.
	Sachverhalt
	Kauf aus eigenen Mitteln
	Kreditkauf
	Leasing

	Liquidität wird besonders belastet
	
	
	

	System kann als Anlagegut bilanziert werden
	
	
	



Anstelle einer Fremdfinanzierung sollen Möglichkeiten der Innenfinanzierung geprüft werden. Nennen Sie drei Möglichkeiten der Innenfinanzierung?

Aufgabe 1
Digitale Kameras und Camcorder werden von der DIGBV GmbH direkt von einem Großhändler bezogen, der u.a. den Camcordertyp „Canon LEGRIA HF G70 4K-Camcorder“ zu einem Listenpreis von 1.500,00 € anbietet.
Berechnen Sie unter Berücksichtigung der folgenden Zuschläge bzw. Abzüge den Bruttoverkaufspreis der DIGBV GmbH für diese Kamera.
· Bezugskosten:	24,00 €
· Gewinnzuschlag:	15 %
· Handlungskostenzuschlag:	25 %
· Kundenrabatt:	5 %
· Lieferrabatt:	20 %
· Liefererskonto:	2%

Aufgabe 2
Nach Einführung des neuen DV-Systems soll für jeden der Vertriebswege der Beitrag zum Unternehmenserfolg ermittelt werden.
Berechnen Sie in der Tabelle die fehlenden Werte.
	
	Filialgeschäft
	Großhandel
	Katalogversand
	E-Commerce

	Verkaufte Flaschen
	5.200.000
	500.000
	250.000
	150.000

	Durchschnittlicher Verkaufspreis netto Flasche in €
	5,00
	3,80
	4,60
	4,60

	Durchschnittlicher Bezugspreis netto Flasche in €
	2,50
	2,50
	2,50
	2,50

	Durchschnittlicher Rohgewinn je Flasche in €
	
	1,30
	
	

	Handlungskostenzuschlag in %
	80 %
	50 %
	70 %
	40 %

	Durchschnittliche Selbstkosten je Flasche in €
	
	
	4,25
	

	Durchschnittlicher Reingewinn je Flasche in €
	
	
	
	1,10

	Durchschnittlicher Reingewinn je Flasche in %
	11,1 %
	
	
	

	Gesamtgewinn in €
	
	
	
	

	Gesamtumsatz in €
	
	
	
	





Aufgabe 3
In der Zweigstelle Ahlbeck soll ein vernetztes System aufgebaut werden. Für die benötigte Hard- und Software liegen die beiden folgenden Angebote vor (Preise ohne Umsatzsteuer):
Angebot der Hansesoft GmbH
· 1 Server mit Betriebssystem	3.250,00 €
· 4 PCs	1.500,00 € / PC
· Vernetzung	inklusive
· Software für PC-Arbeitsplätze	400,00 € / Arbeitsplatz
· Rabatt	3 %
· Lieferung	sofort
· Zusatzgarantiezeit	12 Monate
Angebot der Net AG
· 1 Server mit Betriebssystem	3.550,00 €
· 4 PCs	1.300,00 € / PC
· Vernetzung: 8 Stunden	140,00 € / Std.
· Software für PC-Arbeitsplätze	350,00 € / Arbeitsplatz
· Rabatt bei Bestellwert bis 25.000,00 €	3 %
· Rabatt bei Bestellwert ab 25.000,00 €	5 %
· Skonto bei Zahlung innerhalb Zahlungsfrist	2%
· Zusatzgarantiezeit	6 Monate
Beurteilungen
HanseSoft GmbH: Zuverlässiger Fachhändler mit gutem Service.
Net AG: Die Lieferungen erfolgen teilweise unpünktlich. Der Service ist nicht immer zuverlässig.
a) Vergleichen Sie die Angebote, indem Sie für jedes Angebot eine Kalkulation durchführen, mit der Sie die zu zahlenden Beträge, ggf. unter Abzug von Skonto, ermitteln. (Stellen Sie den Angebotsvergleich in einem Schema dar.)
b) Nennen Sie die Methode, mit der weitere Entscheidungskriterien wie Lieferbedingungen, Termintreue, Service oder Garantieangebote quantifiziert werden können.
c) Nennen Sie die nicht quantifizierbaren Kriterien.
d) Wählen Sie den am besten geeigneten Anbieter unter Berücksichtigung aller Aspekte.

