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Handelskalkulation

Listeneinkaufspreis

— Lieferantenrabatt
= Zieleinkaufspreis

- Lieferskonto

= Bareinkaufspreis

+ Bezugskosten

= Bezugs- oder Einstandspreis
+ Handlungskosten
= Selbstkosten

+ Gewinnzuschlag
= Barverkaufspreis

+ Kundenskonto

+ Vertreterprovision
= Zielverkaufspreis

+ Kundenrabatt

= Listenverkaufspreis netto
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Ihre Losung:

Der Kalkulationszuschlag ist der prozentuale Aufschlag auf den Einstands-/Bezugspreis,
um den Listenverkaufspreis zu berechnen.

Kalkulationszuschlag = (Listenverkaufspreis — Bezugspreis) - 100 : Bezugspreis
= (350,00 € - 179,00 €) - 100: 179,00 €
=95,53%
Bezugs/Einstandspreis
+ Kalkulationszuschlag

= Listenverkaufspreis
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Ihre Losung:

Als Handelsspanne wird die Differenz zwischen dem Listenverkaufspreis (netto) und dem
Einstandspreis bezeichnet, ausgedriickt in Prozent des Listenverkaufspreises (netto).

Handelsspanne = (Listenverkaufspreis — Bezugspreis) - 100 : Listenverkaufspreis
= (350,00 €- 179,00 €) - 100 : 350,00 €
= 48,86%
Bezugs/Einstandspreis
+ Handelsspanne

= Listenverkaufspreis




